
ТЕОРИЯ НА МЕЖДУНАРОДНИТЕ ПРЕГОВОРИ 

 

Конспект за изпит 

 

 

№ Въпрос 

1. Роля на преговорите в съвременните международни отношения. Развитие на 

изследванията. 

2. Структура на преговорния процес. Участници и фактори. 

3. Силата. Отражение на асиметрията върху преговорния резултат. 

4. Процесът и резултатът от международните преговори. 

5. Сътрудничество и конфликти при международните преговори. Теория на игрите.  

6. Модел на пазарлъка 

7. Модел на съвместно разрешаване на проблема 

8. Индивидът като преговарящ. Въздействие на субективните и културните фактори 

върху преговорите. 

9. Международни преговори и външна политика: въздействие на националните 

институции.  

10. Процесът на взаимодействие при международните преговори. 

11. Въздействието на международната среда върху преговорния процес. 

12. Роля на третата страна в международните преговори. 

13. Многостранните преговори. 

14. Регулиране на международните преговори. Международно право. Справедливост. 

15. Преговорни стратегии на малките страни. 
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